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タージン　佐々木社長は大手保険会社で

の勤務を経て、独立されたと伺いました。

佐々木　前職である東京海上日動火災保

険会社（株）では 10 年にわたって勤務

しました。滋賀には転勤で赴任し、担当

していた代理店を引き継ぐ形で 2007 年

に（株）エコ損保を設立。当社は「東京

海上日動の TOP QUALITY 代理店」に

もなっており、個人向けの生保・損保一

体型商品「超保険」や、法人向けの総合

リスク対応型商品「超ビジネス保険」な

ども取り扱っているんです。

タージン　近頃は生保・損保の垣根がな

くなってきているんですね。

佐々木　ええ。これにより、お客様の人

生や事業における様々なリスクを幅広く

分析し、ニーズに沿った提案が可能にな

ります。一人ひとり違う保険内容をご提

案することになりますから、時間をかけ

たヒアリングをさせて頂きます。様々な

お話をする中で、個人様であればご家族

に必要な保障を、法人様には経営にプラ

スになる商品を「お作りしていく」─

そんなコンサルティング型の提案を得意

としています。

タージン　保険のご提案は、どれだけお

客様の立場になって考えられるかが大事

になってきますよね。

佐々木　そうですね。常に、お客様のた

めにより良いものを作り上げていく姿勢

で、真の価値を提供させて頂けたらと思

います。当社の経営理念には「自己を積

極的に活かし、他者に貢献する精神」を

掲げています。社員には、業務内外にか

かわらず自主性を持って熟考し、個々の

取り組みに繋げてほしいですね。私自身

も、JC や近江八幡のてんびん祭り、商

工会の青年部などでイベントを総括する

役割を頂戴しているんですよ。

タージン　なるほど。お客様だけでなく

地域にも貢献していこうと。

佐々木　社員にも PTA の中心人物に

なって頑張っている者がいます。組織・

集団の中で積極的に動く人ほど自分が磨

かれ、活かされる。それが、ひいては人々

からの厚い信頼にも繋がっていくと考え

ています。

タージン　御社は今後、地域にとってな

くてはならない存在となりそうです。

佐々木　ありがとうございます。業務に

おいても、保険を通じて全てのお客様に

“プロの保険代理店にしかできない高品

質の情報提供”で、安心や安全を届け続

けていきたい。10 年後には質・量共に

滋賀県ナンバーワンの保険代理店となっ

ていることを目標に、社員一同邁進して

いるんです。
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佐々木 和彦
北海道出身。大学進学と共に上京し、卒業後は東京海
上日動火災保険（株）に入社。転勤で近江八幡に移り
5 年ほど勤務した後、（株）エコ損保を設立した。東京
海上日動の TOP QUALITY 代理店としても展開する。

コンサルティング型の「安心設計」
真に顧客を思うプロの保険提案を

タージン（タレント）
佐々木社長はお客様・代理店のスタッフ、
そして地域のことをよく考えておられ、

「まさに三方良しの精神で、多くの方に愛
される保険代理店でありたい」と話され
ていました。私は、すでに頼りになる代
理店だと感じましたよ。近江八幡にお住
まいの方々が羨ましいです。

Guest Comment

Company data


